
Mehr Zeit für Kunden

Bereits bei einem Einfamilienhaus
mit über 150 Einzelteilen an Steck-
dosen, Schaltern sowie Zubehör
kann es sich für den Elektromeister
bezahlt machen, die herstellerun-
abhängige Kalkulationssoftware
„Schalter-Manager“ einzusetzen.
Dem Kunden können in wenigen Mi-
nuten verschiedene Varianten, pas-
send in Farbe und Design zu dessen
Inneneinrichtung, angeboten werden
– inklusive einer sofortigen Benen-
nung des Gesamtpreises. Selbst
Sonderwünsche im Nachhinein sind
problemlos und schnell kalkulierbar.
Die Schalter-Steckdosen-Kombina-
tionen werden mit der Software funk-
tionsorientiert zusammengestellt.
Der Preis der Kombination – als Lis-
ten-, Einkaufs- oder Verkaufspreis –
ist für den Elektromeister jederzeit
ablesbar. Damit entfällt das müh-
selige Heraussuchen der Einzelteile
aus den sehr umfangreichen Katalo-
gen der Schalterhersteller.
Die Bedienung der Software ist
äußerst einfach und übersichtlich.
Mit wenig Aufwand können somit hö-

herwertige Produkte angeboten und
bessere Gewinne erzielt werden. Für
den Kunden werden die Angebote
transparenter. Der Elektromeister er-
hält mehr Freiraum, ihn besser zu ak-
tuellen Trends in Technik und Design
zu informieren.

Einsatz mit Erfolg

Bisher wird die Software von der Fa.
Jung eingesetzt und kostenfrei für
die Kundenberatung zur Verfügung
gestellt. Gerald Giese hat als Ent-
wickler dieser Software mit seinem
Ingenieurbüro in Ziesar  die ca.
3500 Einzelteile des Jung-Katalogs
mit 16 Schalterprogrammen hinter-
legt. Bis zu 10 Farben je Programm
mit über 1900 Variationen einer
Schalter-Steckdosen-Kombination
in Bezug auf Form, Farbe und Mate-
rial sowie rund 180 verschiedene
Zubehörteile, wie Lichtschalter, Dim-
mer oder Steckdosen, wurden be-
rücksichtigt. Die Software ist als CD
bei der Fa. Jung erhältlich und steht
auch unter www.jung.de zum Down-
load (ca. 1 MB) bereit. �
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Mehr Umsatz per Mausklick
Beim Schalter- und Steckdosenmaterial erhält der Eigenheim-
besitzer oft nur das Standardangebot im Niedrigpreissegment.
Häuftig steht der Aufwand für die Kalkulation von Extras in
keinem Verhältnis zum Ertrag. Mit einer neuen Kalkulations-
software kann dieses Umsatzpotential erschlossen werden.

Auf einen Blick
• Herstellerunabhängig 
• Keine besonderen Kenntnisse

zum Produktprogramm nötig
• Übersichtliche Oberfläche mit

drei Bildschirmdialogen (s. Bild)
• Produkt-Kombinationen auto-

matisch in jeder vorhandenen
Programm- und Farbvariante
zusammenstellbar

• Konfigurierbare Formulare für
Angebot, Bestellung, Rech-
nung

• Einfache Fakturierung möglich
• Projekt als Bestell- oder Pro-

jektliste ausdruckbar
• Einbauliste für den Monteur
• Minimierung fehlerhafter Kalku-

lationen und Bestellungen 
• Ab MS-Windows 95 oder NT 4.0


